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Strategic Plan

 Establish multi‐
tenant, multi‐
provider cloud 
infrastructure

 Identify and 
adopt policies for 
trust, security 
and privacy

 Create 
governance 
structure

 Define funding 
schemes

To support the 
computing capacity 
needs for the ATLAS 

experiment

Setting up a new 
service to simplify 
analysis of large 
genomes, for a 

deeper insight into 
evolution and 
biodiversity

To create an Earth 
Observation 

platform, focusing on 
earthquake and 
volcano research

To improve the 
speed and quality of 
research for finding 
surrogate biomarkers 

based on brain 
images

Adopters

Suppliers

Additional Users:
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The Hybrid Cloud Model
Brings together
• research organisations,
• data providers,
• publicly funded e‐

infrastructures,
• commercial cloud service 

providers

In a hybrid cloud with 
procurement and governance 
approaches suitable for the 
dynamic cloud market In‐house



Major challenges

What if I get 
locked in? Are there relevant 

standards I should be 
looking into?

What 
happens to 
my data?

How do I get 
a good deal?

What happens to 
my IT staff?

How can I compare 
contracts & SLAs?

What is 
PCP?

What are 
the others 

doing?

How can I allocate 
costs?

What 
services do 

I need?

1. Cloud computing is disrupting the way IT resources are provisioned
2. In‐house resources, publicly funded e‐infrastructure and commercial cloud 

services are not integrated to provide a seamless environment
3. Current organisational and financial models are not appropriate
4. The new way of procuring cloud services is also a matter of skills and education
5. Legal impediments exist



Provides a landscape of cloud procurement in the 
European public research sector 
Makes pragmatic recommendations for the 
procurement of cloud services by PROs in Europe 
Provides a guide to cloud procurement, supported by 
best practices adopted worldwide
Proposes actions within the pillar three of the Digital 
Single Market Strategy which focus on maximising the 
growth potential of the digital economy 

The PICSE Roadmap
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www.picse.eu/roadmap
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Procurers: CERN, CNRS, DESY, EMBL‐EBI, ESRF, 
IFAE, INFN, KIT, STFC, SURFSara
Experts: Trust‐IT & EGI.eu

The group of procurers have committed
• Procurement funds
• Manpower for testing/evaluation
• Use‐cases with applications & data
• In‐house IT resources

Resulting services will be made available to end‐
users from many research communities

Co‐funded via H2020 Grant Agreement 687614

Total procurement budget >5.3M€



What will be procured
A hybrid cloud platform for the European research community
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Combining services at the IaaS level to support science workflows

The R&D services to be developed are to be integrated with
Resources in data centres operated by the buyers group
GEANT network



Challenges
Innovative IaaS level cloud services integrated with procurers in‐
house resources and public e‐infrastructure to support a range of 
scientific workloads

Compute and Storage
support a range of virtual machine and container configurations including HPC 
working with datasets in the petabyte range

Network Connectivity and Federated Identity Management
provide high‐end network capacity via GEANT for the whole platform with 
common identity and access management

Service Payment Models
explore a range of purchasing options to determine those most appropriate for 
the scientific application workloads to be deployed

Bob Jones, CERN 10



The story so far . . 

Project kick‐off
19 January 2016

Open Market 
Consultation
17 March
40+ companies 
consulted

Tender published
21 July

Information Day
7 September
90+ requests for 
clarifications 
addressed

Tender Deadline
19 September
10 Bids received 
engaging ~30 
companies and public 
organisations

12/13/2016 11



Bob Jones, CERN12



13

der 
has 
een 
rde
o 4

Bob Jones, CERN

Awards ceremony, 2nd November 2016 , hosted by CNRS in Lyon



HNSciCloud project phases

Preparation

• Analysis of 
requirements, 
current market 
offers and relevant 
standards

• Build stakeholder 
group

• Develop tender 
material

Implementation and sharing

Jan’16 Dec’18

Each step is competitive ‐ only contractors that successfully 
complete the previous step can bid in the next

4/5/2016

14

4 Designs 3 Prototypes 2 Pilots

Call‐off 
Feb’17

Call‐off 
Oct’17

Tender 
Jul’16
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Research Infrastructures are 
facilities, resources or services 
of a unique nature identified 
by European research 
communities to conduct top‐
level research activities in all 
fields

Other interested Research 
Infrastructures will form an 
adopter group 



Growing the buyers group

Private sector

Gov. agencies

Additional 
research orgs.

Procuring 
beneficiaries of 

EC project

The initial group of buyers is the 
set of research orgs. that 
committed their resources at the 
start of the project and became 
beneficiaries of the EC project

Goal is to progressively grow the 
buyers group by including more 
publicly funded research 
organisations: adopter group

CERN, DESY, EMBL‐EBI, 
ESRF, KIT, CNRS, INFN, 
PIC‐IFAE, SURFsara, STFC

adopter group



Adopter Group

Provides wider access to IaaS services during 
the HNSciCloud pilot phase (2018)

Opportunity to use the commercially supported 
cloud services that have been selected and tested 
by the HNSciCloud procurers
No need to perform your own tender
Profit from the legal framework and access 
conditions negotiated by HNSciCloud
Be able to fund the use of the cloud services via 
your own EC projects

Bob Jones, CERN17



12/13/2016 18Source: Prof. Dr. Caj Södergård



Widening access (2/2): 
e-Infras as aggregators of demand

19

EOSC

Scientific Users

Commercial 
services

e-Infrastructures EU H2020 
funding

€

€ Procurement

Grants

Augusto Burgueño Arjona, head of the Unit "eInfrastructure & Science Cloud“, DG CNECT, EC, Sept’16



Summary
The hybrid cloud model leverages investments made in both the 
public and private sectors while ensuring trust and continuity
Changes to the procurement process are necessary to benefit 
from the dynamic commercial cloud services market
HNSciCloud demonstrates the PCP instrument can be used to 
incite public and commercial providers to develop innovative, 
open‐source based and standards‐compliant services that satisfy 
the needs of Europe’s research communities
Different funding instruments will be required at different 
phases of the service lifecycle
Helix Nebula Science Cloud is part of a foreseen series of EC co‐
funded procurement projects which will contribute to the 
European Open Science Cloud

13/12/2016


